. Proposition
dacc()mpagnement: MARINE ANDRE

1Vl

Vous souhaitez accélérer la croissance de votre
marque en investissant dans la formation de vos
équipes commerciales ?

Je vous propose des formations terrain sur-mesure, concues
pour optimiser |'efficacité de vos agents.

Ce que je vous apporte:
— >

« Une formation terrain sur-mesure, concue pour des
formations efficaces de vos agents commerciaux.

—

e L'animation de vos formations: le lancement de nouveaux
produits ou l'intégration de nouveaux collaborateurs.

—>

« Un renfort et accompagnement terrain de vos forces de
ventes: garantir du SELL OUT a vos client(s).

Offrez a vos équipes toutes les clés pour réussir et
faites de la formation un véritable levier de



croissance pour votre marque.



Objectif

Audit de vos besoins et choix de vos priorités d’action

d’accompagnement , , o o , ,
® Conception de formation: Comment maximiser 'efficacité de vos formations terrain?
® Animation de vos formations collaborateurs
® Renfort terrain

Durée A définir

Date A définir

Lieux Déplacement (Dpt 3741 et 45,49, 72, 86 partiel)Paris sur demande ou parvisio live

Pré requis

Marque cosmétique ou dermocosmétique

Moyens
Pédagogiques,
techniques et
d’encadrement

Moyen d’encadrement: Marine André, formatrice diplomée Bac +3 en esthétique cosmétique et vente, j'ai

acquis 15 années d'expérience dans le secteur du retail, de la formation et de I'animation en Esthétique
Cosmétique. Un domaine qui me passionne et ou j'ai pu m'engager aupres de différentes maisons actrices
de ce marché en perpétuel ¢volution; Parfums Christian Dior, Yves Rocher, Shiseido, Nuxe et Clinique des
Champs Elysées. L'univers du spa/institut et de la parapharmacie m’ont engagé dans une démarche de
formation continu de proximit¢ avec mes clients. C’est avec certitude que la formation est la clé du succes
de vos ¢quipes/ de vous. Aujourd’hui, c’est avec détermination et bienveillance que je souhaite vous
accompagner et faire monter en compétences vos équipes. Je garantie des formations de qualité, de

proximité et un suivi régulier.

Moven pédagogique et technique:

Cahier des charges pour un audit personnalis¢

Module de formation CANVA/PPT en format PDF

Moyen d’évaluation des acquis:

Un cahier des charges pour le suivi et évaluation des performances par téléphone

Suivi et évaluation

Suivi post formation, attestation de fin de formation

Tarif global pour 1 A définir

accompagnementl

choix

Modalités 1- Echange téléphonique pour déterminer quel type d'accompagnement vous conviendrait
d’inscription

2- Envoi du devis par mail

3- Signature du devis (la signature vous engage a notre partenariat)) + cheque ou virement bancaire

Modalités de

A définir - Contrat de sous traitance



financement
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